Franquicias Inmobiliarias Profesionalización de la Finca Raíz y el Fin de “Las Marujitas”
Estudios realizados por entidades competentes mostró que quienes realizan labores como agentes de finca raíz en Colombia están en un 20%  en la  formalidad y 80% en la informalidad. En el primer porcentaje hacen parte las inmobiliarias o las oficinas de finca raíz legítimamente constituidas y en el segundo renglón quienes trabajan de manera artesanal o empírica como intermediarios a través de los avisos clasificados o trabajan con sus inmuebles, los de sus familiares o amigos o el vecindario, los cuales son conocidos en España como “las marujitas”.
En España la proporción es inversa. Del universo de quienes trabajan en finca raíz, el 80% trabaja legítimamente y el 20% es informal, de los cuales de cada 100 sólo 10 sobreviven.
Para FinMAR, Inmobiliaria española con presencia en nuestro país desde el pasado mes de marzo, su interés en Colombia no sólo esta dado por incursionar en todos los sectores de la finca raíz aprovechando el repunte del sector de la construcción, sino además para atender el sector informal con formación, capacitación y asesoría permanente para transformar a las  “marujitas” en asesores inmobiliarios de finMar.
Esta labor se realiza con la adjudicación de franquicias y micro franquicias, las cuales llevan al franquiciado a obtener tres beneficios: El primero es tener una opción diferente de invertir en finca raíz. No con la compra de un inmueble sino de una franquicia cuya inversión es relativamente menor que la cuota inicial de cualquier tipo de construcción, con beneficios económicos mucho mayores que el recibo mensual de un cannon de arrendamiento. El segundo beneficio es la capacitación permanente y actualizada que a través de FinMAR se recibe  y la tercera es que este sistema  se constituye en una fuente de empleo directo o alternativo.
Estos beneficios conllevan a una serie de valores agregados como son el conocimiento no sólo del sector sino del trabajo que este genera, da estatus, seriedad, aprendizaje y adquisición de experiencia comercial no solo para trabajar con inmuebles en Colombia sino también en España.
La franquicia y la micro franquicia se diferencias por la infraestructura. Es decir si se tiene oficina para trabajar en esta labor o si sólo se cuenta con un celular y un computador. Sin importar la opción, el franquiciado cuenta con el apoyo de FinMAR con sus instalaciones y su recurso humano así como con capacitación permanente.

Obtener la franquicia no se logra por si sola con la cancelación de la inversión. Este es prácticamente el último paso para iniciar el trabajo ya que el potencial franquiciado  debe pasar a satisfacción todos los requisitos de ingreso exigidos por esta multinacional, idénticos a los de un proceso de selección para un empleo con entrevistas y pruebas psicotécnicas.
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FinMAR de Colombia Piensa en el Mejoramiento del Sector
Con la puesta al mercado de franquicias y micro franquicias de FinMAR de Colombia, la inmobiliaria española le apuesta al mejoramiento  y la optimización del sector de la finca raíz a través de calidad en el servicio siguiendo la directrices del mercado y la normatividad vigente.
Los inmuebles que se ofrecen a través de esta firma son colocados por personas quienes les confían sus propiedades  con lo que se conformó una red sustentada en una considerable base de datos para que quienes trabajan con la franquicia de FinMAR tengan un buen número de inmuebles a negociar entre Colombia y España.

Esta modalidad permite dar dinamismo al sector aprovechando que Colombia es un mercado cada vez más interesante en crecimiento y desarrollo, que por lo complejo del sector, existen fracciones del mercado mal atendidas, así como la desconfianza o resistencia de algunos sectores de la población hacia las inmobiliarias por los trámites y la regular atención y calidad en el servicio.
Para FinMAR de Colombia la agilidad del sector depende de la buena capacitación de su recurso humano interno quienes se han estructurado en el sector, sus ventajas y necesidades. Así mismo están capacitando para franquiciar. 

Todo este proceso para José Luis Martí presidente de FinMAR para Colombia, ha traspasado sus expectativas desde marzo pasado cuando la multinacional llegó a Colombia ya que el numero de personas interesadas en trabajar con su marca es cada vez mayor como se reflejó en el pasado salón inmobiliario, además de generar mayores puesto de trabajo directo que en la actualidad llega a 70 personas y la ampliación de su infraestructura física.
Mayores informes: 
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Llega a  Colombia  la  Micro Franquicia Inmobiliaria

El auge del negocio inmobiliario en Colombia ha hecho que las multinacionales del sector ingresen al mercado del país  y ofrezcan alternativas de negocio novedosas. 
Luís Martin, gerente general de Finmar una conocida firma española dedicada al mercado inmobiliario con 20 años de experiencia que llegó a Colombia el primer semestre del año, habló acerca del sector y las posibilidades de crecimiento y profesionalización del mismo.
¿Por qué el sector inmobiliario en el país ofrece garantías de éxito para desarrollar una micro franquicia?
“Las inversiones en finca raíz tradicionalmente tienen gran aceptación en el mercado. Además, una de las prioridades de inversión de las familias colombianas es tener casa propia. Sin embargo, según cifras de Plantación Nacional nacen 150.000 hogares cada año y solamente existe una oferta de 70.000 inmuebles nuevos. Adicionalmente, en Colombia el sistema de franquicias tuvo un aumento del 26,6 por ciento en el 2005. Partiendo de esa premisa y combinando esa oportunidad en el mercado colombiano con la experiencia de Finmar en una plaza muy similar como la española, hemos desarrollado una propuesta de negocio unida al sistema de micro franquicias.”

¿Cual será el sistema de operación de la micro franquicia?
“La inversión inicial es mínima: $ 8.500.000 más IVA, y el inversionista dispondrá de la asistencia profesional y el apoyo constante de Finmar, que le transmitirá el know how del negocio, adicionalmente recibirá los manuales de procedimiento, material corporativo y de apoyo, capacitación legal y jurídica, un software especializado, asistencia legal y operativa y la pagina web www.finmardecolombia.com, en donde se promocionan en línea las propiedades.” 

Finmar tiene oficinas propias en Bogotá y Pereira y estará próximamente en Cali, Villavicencio y Cartagena mediante oficinas propias, franquicias y micro franquicias. Inicialmente pondrá a disposición de sus clientes una oferta de 7.000 inmuebles entre casas, apartamentos, oficinas y locales.
Mayores informes: 
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